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Respuesta activa de la Demanda, opcion para

sector energético del pais

Julia-RD tiene ya mas de 350 fronteras comerciales representadas y 500 equipos de generacion.
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unque los inicios de la regulacién de la Respuesta de la Demanda (RD) en

datan del afio 2006, cuando se incluyé como uno de los mecanismos

de respaldo de las obligaciones de energia firme de los generadores, y

a pesar de estar plenamente definida en la ley 1715 del 2014 como

“cambios en el consumo de energia eléctrica por parte de un
consumidor, con respecto a un patrén usual de consumo, en respuesta a sefiales de
precios o incentivos...”, solo de unos afios para aca este mecanismo se ha ido
popularizando entre los consumidores de energia y ha ganado espacio en el

mercado eléctrico.

Con ejemplos como el del mercado eléctrico norteamericano, donde hay un mayor
desarrollo de la RD al dia de hoy y sus usuarios reciben mas de US$1.000 millones
anuales en beneficios por vincularse a los programas de esta naturaleza que tienen
las distintas ‘utilities’ en toda la unién americana, lvdn Mario Giraldo, gerente general
de Julia-RD, comienza a explicar la relevancia y las bondades de este modelo de

negocio.
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Siendo la Unica compafiia que esta ciento por ciento dedicada exclusivamente a esta
funcién en Colombia, Julia-RD se presenta como un Agregador de Demanda, es
decir, como su nombre lo indica, una organizacién que se encarga de agregar estos
cambios en el patron de consumo -reducciones- de los usuarios para venderlas en el
Mercado Mayorista de Energia a los generadores para que respalden las cantidades

de energia firme que les pueden faltar en algin momento.

“Con 3 afios en el mercado, esta empresa tiene ya mas de 350 fronteras comerciales
registradas y una cantidad importante de contratos de respaldo ejecutados con
agentes generadores. Esta es una iniciativa de inversionistas privados que entran en
el sector eléctrico con el fin de desarrollar estos nuevos mecanismos regulatorios y
de mercado, en esa funcion exclusiva que tenemos, no vinculada a otras actividades

del sector”, resalta Giraldo.

Frente a la ardua tarea de hacer entender este concepto en el pais, el directivo
sefiala que con los clientes se ha consolidado el entendimiento de la Respuesta de
la Demanda y los multiples beneficios que se pueden aprovechar para sacar partido,
utilidad y beneficio de sus plantas de generacién de respaldo y al tiempo reducir sus
costos por energia eléctrica. Esto los ha llevado a tener representados mas de 350
fronteras, con 500 equipos de generacién y aportar a los consumidores de energia
en su tarea de alcanzar consumos mas eficientes y una mayor competitividad en la

gestion del recurso eléctrico para sus compafiias.
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Asi, lo que hace Julia-RD es entrar en la instalacion del industrial, es decir que no se
qguedan atras del medidor de energia como algunos agentes tradicionales del
mercado, sino que evallan como esta el parque de generacién de las empresas -
que son plantas de respaldo o de emergencia-, de manera que se mejore la
eficiencia y la confiabilidad, generando las condiciones para que los usuarios estén
permanentemente en disposicion de ofertar su desconexién voluntaria apoyados en

sus plantas de respaldo.

“Adicionalmente, los apalancamos no solamente con nuestros aliados proveedores



de equipos, sino que también los apoyamos en la ejecucion de esas inversiones. Lo
que sucede en este caso es que el industrial no tiene que sacar los recursos de su
caja, lo que genera un beneficio muy importante. Este concepto en el ambito
internacional se llama Energy as a Service o ‘la energia como un servicio, es decir,
nosotros entramos a apoyar la gestién de la capacidad de generacion, la conexién, la
medicion, la confiabilidad del usuario y los mantenimientos de las plantas, de tal
forma que les ayudamos también a entender el mercado y a tener por lo tanto una

mejor toma de decision frente al mismo”, subraya el Gerente.

Para él, lo importante aqui es que el usuario en estas condiciones y con el apoyo de
Julia-RD se da cuenta de que sin alterar su Core Business puede tener un rol activo
al participar en el mercado ofertando la reduccién de sus consumos, con lo que
obtiene un ingreso que reduce los costos por energia eléctrica, y decidir de forma
voluntaria cuando se desconecta y cuando consume, de acuerdo con las normas
que establece la regulacion del mercado de energia eléctrica. Esas desconexiones
pueden coincidir con periodos en que estén haciendo mantenimientos en sus
plantas de produccién o en otros en los cuales pueden estar en vacaciones a final de
afo, por ejemplo, pero finalmente el objetivo es que puedan participar de forma
segura y responsable en estos mecanismos y eso implicara optimizar su

confiabilidad y al tiempo reducir su factura de energfa.
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De acuerdo con Giraldo, y considerando las proyecciones de la compafiia, para el
afio entrante y para el 2022 tienen como meta contribuir a hacerle frente a las
dificultades que va a tener que sortear el sector eléctrico en el mediano plazo,
debido a factores como la entrada de algunas plantas de generacién que, como bien
se sabe, en el caso de las plantas edlicas en La Guajira estan teniendo retrasos en su
cronograma de conexion, aparte de las complejidades que presenta Hidroituango
para entrar a tiempo a aportar su energia firme al sistema eléctrico.

“En ese escenario, nosotros nos estamos preparando para incrementar de manera

muy significativa -durante 2021- la cantidad de usuarios que tenemos en nuestro



portafolio como clientes industriales, fortalecer la confiabilidad y competitividad en
sus compafiias a través de una gestién mas eficiente del recurso eléctrico, y por
supuesto, atender a los generadores que lo estan necesitando. Vamos a continuar
haciendo lo que llevamos realizando desde hace ya 3 afios; somos los mayores
Agregadores de Demanda en Colombia y seguiremos con ese objetivo, ademas de
lograr unas metas de crecimiento exponencial en 2021 y 2022. Estamos llegando a
los mayores grupos industriales en el pais, asi como a grandes superficies, y
esperamos que en un futuro préximo también podamos llegar a usuarios

residenciales”, revela el directivo de Julia-RD.
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